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懇親会：　ローズルームＡＢ　18：30～

○開会の辞 司会者

全日本ロータス同友会　千葉県支部

サマーキャンペーン決起大会
及び　春の総合キャンペーン表彰式
２０２５.０５.２６(月)　京成ホテルミラマーレ  ローズルームD

受付開始

司会：内海運営委員長

　 ・2025年度支部サマーキャンペーン施策発表

○支部長挨拶 都築支部長

○来賓紹介 司会者

○来賓代表ご挨拶

　販売事業部長挨拶

　 ・2024年度春の総合キャンペーン表彰

首都圏エリア　執行役員千葉地区本部長　有村　剛様

ブリヂストンタイヤソリューションジャパン株式会社

上田販売事業部長

～　休　　憩　～

『提携企業各社よりご挨拶』

ｐ2 目次参照

○閉会の辞 司会者
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106株式会社ロートピア

株式会社ジャックス

株式会社オリエントコーポレーション

株式会社ヨコハマタイヤジャパン

東京海上日動火災保険株式会社

あいおいニッセイ同和損害保険株式会社

株式会社ＣＡＰ

パナソニックカーエレクトロニクス株式会社

株式会社ジーエス・ユアサバッテリー

株式会社ユーエスシー

全日本ロータス同友会　千葉県支部

ブリヂストンタイヤソリューションジャパン株式会社

ご出席者名簿

　サマーキャンペーン決起大会資料目次

株式会社スズキ自販京葉

株式会社スズキ自販千葉

　　2024年度春のキャンペーン結果と

　　　　　　夏のキャンペーン支部施策の発表
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敬称略

出席者

1 ㈱スズキ自販京葉 業販　第２ブロック長

やまもと　しょういち

山本　章一

2 (株)スズキ自販千葉 業販　第二ブロック長

こまがた　ゆうだい

駒形　雄大

3 ブリヂストンタイヤソリューションジャパン㈱ 首都圏エリア　執行役員　千葉地区本部長

ありむら　ごう

有村　剛

4 ブリヂストンタイヤソリューションジャパン㈱ 首都圏エリア　千葉地区本部　課長

みぞぐち　けんじ

溝口　賢治

5 ㈱ヨコハマタイヤジャパン 千葉カンパニー　社長

せざき　よしたか

瀬崎　喜央

6 ㈱ヨコハマタイヤジャパン 千葉カンパニー　担当部長

やざわ　たかし

矢澤　孝之

7 東京海上日動火災保険㈱ 千葉支店　茂原支社長　

まつばら　たかき

松原　貴樹

8 あいおいニッセイ同和損害保険㈱ 千葉支店　茂原支社長

たなべ　なおひと

田辺　直人

9 ㈱ＣＡＰ 第３営業部　

はた　たけし

畑　健

10 パナソニック カーエレクトロニクス㈱ 首都圏支社　営業2部営業1課　課長

おくむら　あつし

奥村　篤史

11 パナソニック カーエレクトロニクス㈱ 首都圏支社　営業2部営業1課　主事

こおぐち　とおる

小尾口　徹

12 ㈱ジーエス・ユアサバッテリー 首都圏支店　第三営業グループ　グループマネージャー

たにぐち　まこと

谷口　真人

13 ㈱ジーエス・ユアサバッテリー 首都圏支店　第三営業グループ　リーダー

しみず　あきら

清水　明朗

14 パイオニア販売㈱ 京葉営業所　販売係長

くすはら　のぶひろ

楠原　信宏

15 ㈱ジャックス 千葉支店　営業第１課　課長　

みかみ　かつや

三上　勝也

16 ㈱ジャックス 船橋支店　支店長代理

いわぶち　たけし

岩渕　岳

17 ㈱オリエントコーポレーション 千葉支店　支店長

ももざわ　ゆうすけ

桃澤　祐介

18 ㈱オリエントコーポレーション 千葉支店　副支店長

おかざき　こうた

岡崎　広大

19 ㈱ロートピア 執行役員　営業副本部長　兼　経営企画部長

たかい　ひでゆき

髙井　英行

20 ㈱ユーエスシー 千葉支社

さの　ゆうた

佐野　雄太

合計 20

会社名

2025年度夏のキャンペーン決起大会　ご来賓一覧
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２０２４春の総合キャンペーン

結果発表
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《 2024年度 春の総合キャンペーン 》
支部成績

LM・LS 551台 （達成率：105.9％ 前年比：  87.8％）

LT 72,480千円 （達成率：106.8％ 前年比：103.3％）

LH 779,997千円 （達成率：111.9％ 前年比：104.6％）

LO 22,667千円 （達成率：107.0％ 前年比：101.1.0％）

LE   48,501千円 （達成率：123.1％ 前年比：142.9％）

LL 539.476千円 （達成率： 99.4％ 前年比： 94.9％）

優績2種目（LH・LE） 計 20点獲得

LH自動車特別賞 キャンペーン優積支部賞 全国7位
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有限会社 松尾商会

有限会社 石澤モータース

株式会社 本宮自動車

スバル千葉東株式会社

有限会社 ダイハツ勝浦センター

有限会社 小髙モータース

全種目達成賞
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東葛トヨエース株式会社

4種目達成賞
（LT・LO・LE各100％ + LC1枚含む）

有限会社 吉川自動車工業
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1位 第4.5地区

地区対抗戦

2位 第2地区

3位 第3地区

4位 第1地区
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東京海上日動火災保険

 1位 ㈱CAR INC  29件
 2位 ㈱ミック 23件
 3位 ㈱サンアイク 14件
 4位 和幸工業㈱ 13件
 5位 セキハツオートワークス㈲ 12件
 6位 ㈱センチュリーオート 10件
 6位 スバル千葉東㈱ 10件

自動車保険新規獲得レース（同友個社）

あいおいニッセイ同和損害保険

 1位 ㈱ミック 68件
 1位 ㈱石山 68件
 3位 ㈱サンアイク 38件
4位 ㈲浅野 32件

 5位 ㈱CAR INC 20件
 6位 ㈱トップランク 17件
7位 ㈲松尾商会 12件
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東京海上日動火災保険

 1位 第１地区 4.69
2位 第２地区 3.15

 3位 第４・５地区 2.80
 4位 第３地区 2.56

自動車保険新規獲得レース（地区対抗戦）

あいおいニッセイ同和損害保険

 1位 第４・５地区 10.00
2位 第１地区 7.00

 3位 第３地区 4.06
 4位 第２地区 2.25
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全同友報奨金獲得一覧
※赤字は振込対応
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LT 各社目標の１２０％に達した場合 実績の５％
１００％に達した場合 実績の３％

《 ２０２５夏の総合キャンペーン支部施策 》

LO ファーストドラム１缶購入で１０，０００円
各社目標の１２０％に達した場合 実績の７.５％
《特別施策》CAPオイル【0W-20・ 5W-30 】のみ 実績の１５％

１００％に達した場合 実績の５％
《特別施策》CAPオイル【 0W-20・ 5W-30 】のみ 実績の１０％

200Lドラム
120％達成時の

報奨金
実質１本あたり

100％達成時の

報奨金
実質１本あたり

CAPオイル　0W-20 ¥82,500 ¥12,375 ¥70,125 ¥8,250 ¥74,250

CAPオイル　5W-30 ¥78,000 ¥11,700 ¥66,300 ¥7,800 ¥70,200

例）LO実績が100％以上達成した場合、対象のCAPオイル分は特別施策分別途計算されます。

　　実際は実績に対してですが、200Lドラム１缶当たりで考えると下記の通りなのでご参考まで・・・
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LC １枚獲得につき２，０００円（ｶｳﾝﾄ枚数上限無）

※ 賞金はすべて商品券になります  
合算の上、１,０００円未満切捨（振込可）

LE 各社目標の１００％に達した場合 実績の５％

LL １稼働したら１０，０００円（１回のみ）

LH 個社新規獲得対抗戦 １０件以上対象
１～５位 ５，０００円、６位以下 ３，０００円
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《 達成賞 》

７種目(全種目100% + LC1枚含む）

目標達成10万円
４種目(LT・LO・LE 各100％ + LC1枚含む）目標達成5万円
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保険新規獲得レース 1位：5千円 2位：3千円 3位：1千円

1位：２0万円 2位：15万円 3位：10万円 4位：５万円

２月中に地区が全稼働したら、地区に１種目1万円
（MAX４万円）

《 地区対抗戦（地区向け報奨金） 》

LT・LO・LH・LE
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優績を増やし、
支部報奨金を増やしましょう！

２ヶ月間よろしくお願いいたします
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《　2025年度　夏の総合キャンペーン　個社目標　》

夏キャン優績目標 678 76,400 676,957 29,600 44,702 640,200

地区 コード 同　友　名 LM+LS LT LH LO LE LL LC

1 26035 ㈱ミック 52 11,843 68,917 6,022 15,101 59,809 1

1 26049 東葛トヨエース㈱ 6 1,417 3,107 228 494 4,051 1

1 26078 ㈱上田自動車商会 10 1,460 26,236 228 1,504 3,000 1

1 26096 陽光自動車販売㈱ 4 466 217 100 355 3,000 1

1 26109 ㈲神明自動車 6 466 5,482 228 355 3,000 1

1 26118 ㈲宮田モータース 10 659 3,398 305 355 3,000 1

1 26130 ㈲宮城自動車 3 466 14,885 228 355 3,000 1

1 26132 ㈲アンビル自動車工業所 3 466 1,076 289 402 3,000 1

1 26134 和幸工業㈱ 3 466 32,919 2,132 1,404 3,000 1

1 26135 ㈱アオキオートサービス 35 1,924 5,968 325 1,354 3,000 1

1 26152 ㈱トップランク 3 466 67,948 2,322 355 3,000 1

1 26159 ㈱太陽自動車工業 3 466 1,230 134 355 3,000 1

第 1 地区　計 138 20,565 231,383 12,541 22,389 93,860 12

2 26009 アスカ自動車工業㈱ 3 1,350 12,693 736 424 9,830 1

2 26013 ㈱成田自動車 5 950 7,019 657 402 3,261 1

2 26082 ㈱吉井自動車工業 5 566 17,375 228 355 9,777 1

2 26090 ㈲戸村モータース 3 466 217 127 355 3,000 1

2 26112 細田自動車㈲ 3 578 7,683 228 355 3,000 1

2 26113 ㈲野毛自動車 3 466 5,585 228 355 3,000 1

2 26125 ㈱センチュリーオート 92 1,364 27,268 583 775 47,642 1

2 26128 ㈱カーアシスト千葉 10 579 5,202 289 355 6,037 1

2 26136 ㈲芝野オートサービス 3 466 9,485 228 355 4,724 1

2 26139 ㈱日本自動車 3 466 279 228 355 3,000 1

2 26140 ㈲内海自動車 3 3,544 2,004 405 652 3,000 1

2 26141 ㈱金澤石油 3 1,230 2,465 228 355 6,047 1

2 26151 松井燃料㈱ 5 1,773 8,433 262 355 3,639 1

2 26154 ㈱ＣＡＲ ＩＮＣ 3 466 40,308 417 448 77,800 1

2 26155 ㈲吉川自動車工業 3 573 1,904 228 355 16,025 1

2 26156 ㈱本宮自動車 27 841 8,992 228 355 8,128 1

2 26157 ㈲星井自動車 3 466 1,445 228 355 3,000 1

2 26160 ㈲小高屋商会 3 466 217 228 355 3,000 1

第 2 地区　計 180 16,610 158,574 5,756 7,316 213,910 18

3 26030 ㈱なかじま 10 676 15,577 228 355 3,000 1

3 26062 ㈱文山自動車 8 812 10,334 228 355 7,818 1

3 26076 ㈲松尾商会 10 1,291 16,381 734 820 15,691 1

3 26097 ㈱堀越自動車 8 1,559 11,072 563 651 9,944 1

3 26110 ㈲村松自動車 4 670 11,359 228 355 5,901 1

3 26121 ㈲伊藤自動車 3 466 2,155 228 355 3,000 1

3 26123 ㈲浅野 5 1,255 35,488 389 355 10,898 1

3 26127 ㈲石澤モータース 15 889 9,163 228 355 13,519 1

3 26129 ㈲藤崎自動車 3 1,460 499 228 355 7,916 1

3 26131 ㈲宇之沢自動車販売 10 466 1,837 228 355 5,225 1

3 26133 スバル千葉東㈱ 30 1,479 3,171 228 355 16,150 1

3 26137 (資)梅林モータース 11 1,577 7,540 438 798 6,553 1

3 26146 ㈲岩澤自動車 3 466 5,777 228 355 3,000 1

3 26163 ㈲西谷自動車整備工場 3 466 217 228 355 3,000 1

3 26164 佐藤自動車整備工場 3 566 727 228 355 3,000 1

第 3 地区　計 126 14,098 131,297 4,632 6,529 114,615 15

4 26002 ㈱石山 144 6,335 52,907 1,520 2,930 98,388 1

4 26069 ㈲釡屋自動車 5 797 1,962 229 404 3,000 1

4 26079 ㈲小茶自動車 3 783 8,331 486 365 28,088 1

4 26084 ㈲江澤自動車 3 1,506 5,529 494 469 3,000 1

4 26105 セキハツオートワークス㈲ 7 1,424 10,921 228 355 3,241 1

4 26111 ㈲中村自動車 3 2,675 5,045 711 388 3,000 1

4 26114 ㈲メカニック銚洋 6 1,350 6,779 1,073 384 3,000 1

4 26115 ㈲オートウィル 10 1,047 217 228 355 16,655 1

4 26116 ㈲嶺成自動車工業 4 1,507 766 273 674 5,908 1

4 26119 ㈱サンアイク　スマイル店 26 2,698 31,745 228 355 3,000 1

4 26124 ㈱ビッグワンオート 3 1,271 16,863 255 466 3,000 1

4 26138 ㈱田嶋自動車工業 3 466 2,877 228 355 3,000 1

4 26148 ㈲小高モータース 3 883 6,854 228 355 3,000 1

4 26153 ㈲一木自動車 6 1,318 1,201 262 355 3,000 1

4 26162 ㈲ダイハツ勝浦センター 8 1,067 3,706 228 455 3,000 1

第 4 地区　計 234 25,127 155,703 6,671 8,665 182,280 15

合計（60同友） 678 76,400 676,957 29,600 44,899 604,665 60
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May 26, 2025

全日本ロータス同友会千葉県支部御中

2025年度 『ロータス サマーキャンペーン』

ブリヂストンからのご提案

18



1/13

Agenda

１．お客様への価値提供（収益拡大／CS向上）

・「新車装着タイヤの性能」を基準としたタイヤ選び 『ちゃんと買い。』

２．ご支援策（お取組みサポート）

・ご支援策

19



2/13

１．お客様への「価値提供」（収益拡大／CS向上）

・「新車装着タイヤの性能」を基準としたタイヤ選び 『ちゃんと買い。』

・車種別『ちゃんと買い。』提案
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3/13

「新車装着タイヤ」の性能を基準としたタイヤ選び 『ちゃんと買い。』

新車装着タイヤは、クルマの性能を引き出すために

そのクルマの特性に合わせて設計されたタイヤです

付
加
価
値

基準

新車装着

タイヤ

新車装着タイヤの「高性能化」 『新車装着タイヤを基準としたタイヤ選び』が重要
21



4/13

新車装着タイヤ基準＝「ちゃんと買い」による車種別訴求の強化

ブランド 商品特長

車種カテゴリ
保有

サイズ軽

コンパクト
セダン ミニバン

コンパクト

SUV
中・大型

SUV

プレミアムコンフォートタイヤ

高い快適性・走行性 ◎ ◎ ◎ ◎ ― 14-20
インチ

オンロードSUV用タイヤ
（スポーツ・コンフォート）

― ― ― ― ◎ 15-22
インチ

レース・スポーツタイヤ
（リアル・プレミアムスポーツ） ◎ ◎ ― ― ― 13-21

インチ

疲れにくさと高いWET性能

WET性能は摩耗時まで続く
― ― ◎ ◎ ― 14-20

インチ

高い低燃費性能

耐偏摩耗性で安全性長持ち ◎ ◎ ◎ ― ― 13-19
インチ

高いライフ性能

雨の日の安全性能も進化 ◎ ◎ ◎ ― ― 13-18
インチ

付
加
価
値

基準

新車装着同等
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5/13

「ちゃんと買い」推進のご支援策

お客様一人ひとりのニーズにあった、効果的な商談をご支援

商品特徴の理解
（セミナー・勉強会）

車両の理解
（主要車両の特徴）

お客様の声
（商品VOC）

車種別ちゃんと買い提案強化パッケージ（仮称）

商談トークのバリエーション拡充

納得度向上

新車装着タイヤ基準＝「ちゃんと買い」による車種別訴求の強化
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6/13

新車装着タイヤ基準＝「ちゃんと買い」による車種別訴求の強化  『車種別ちゃんと買いセミナー』

【ご参考】  REGNO GR-XⅢ TYPE RV インプレッション動画

（レーシングドライバー立川祐路氏による車種別インプレッション動画）

【ご参考】  ALENZA エンドユーザーインプレッション動画（NEWS TV）

REGNO GR XIII XIII TYPERV 立川さん＆相沢さんインプレッション動画

「売れ筋/注目車種特徴」＋「BS商品の特徴/性能」＋「BS商品の試乗レビュー」を踏まえた「ちゃんと買い提案」

ALENZA LX100/001ユーザーインプレッション

※個社で受講可能です。各担当者へご確認の上、直接お申し込みください。24

https://www.youtube.com/watch?v=RKwoPRTVjQg
https://www.youtube.com/watch?v=P4Kzd4E0OR0


7/13
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8/13

２．ご支援策（お取組みサポート）

・「人づくり」ご支援

・「店づくり」ご支援

・「客づくり」ご支援

26



9/13

スタッフ様の”できる”を増やす

スキル棚卸し
STEP

1

「時短・簡単・伝わる」支援（ハード×ソフト）

各種セミナー（商品/BTA Jr./BTA/実践等）/体感試乗会

人材育成のご支援
STEP

2人
づくり

ご支援策

タイヤチェック・

作業・商談スキル棚卸し 商談～サービスのスキル向上
誰でも、適切なタイヤを推奨できる状態へ

タイヤ点検～交換必要性訴求のスキル向上
誰でも、点検→報告できる状態へ

フロント・メカニック・営業 等

スタッフ様個々人の

販売体制づくりをご支援

ご支援策店
づくり

ご支援策

在庫マネジメントの軽労化

WEB発注システム

タイヤナビゲーター（C&T限定）

安心・安全、タイヤ価値の

店頭での伝達

Pull型の価値伝達

即時でBS在庫確認

発注⇒到着日程も○

売れ筋サイズ・パタン

常備在庫提案
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ビーエス ナビモ

価値伝達と見積りを両立 WEB

発注

連動

2,588店

導入済

WEB発注システムと連携 簡単に多角的に分析デジタル上で一元管理

蓄積された見積り履歴を活用

交換訴求 見積作成 商談 成約・発注 見込客アプローチ

簡単

時短操作
厳選

コンテンツ

在庫確認

即時確認

工数削減
価値を

可視化

即時発注

工数削減

簡単にリストアップ

工数削減

活動プロセス分析

拠点・個人別

販売状況を可視化

XXXXXX XXXXXX XXXXXX XXXXXX XXXXXX XXXXXX XXXXXX XXXXXX XXXXXX XXXXXX

客
づくり

ご支援策

ご支援策

価値商談の時短・効率化のため、是非BS NAVIMOをご活用ください

価値商談の効率化・時短を実現する

商談サポートシステム

28
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その他 ご支援策

ロータス同友会創立50周年記念 特別施策

＜対象＞

ブリヂストン製 タイヤ（リトレッドタイヤ除く）／ ブリヂストンオリジナルアルミホイール（査定：金額）

＜インセンティブ＞

全国の支部をグループ分け（3グループ：A／B／C）

対前年伸長率（但し100％以上）上位2支部（グループ内）に対しインセンティブを支給

（9/末ロータス本部様より支部に振り込み）

グループ 支部

B
札幌 青森 岩手 山形 福島 栃木 群馬 千葉

三重 富山 京都 和歌山 香川 徳島 愛媛 大分 佐賀

・対前年伸長率1位：￥200,000 ・対前年伸長率2位：￥100,000

✕
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Copyright © Bridgestone Corporation
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ロータス千葉県支部様向けご提案資料

２０２５年５月２６日

株式会社ヨコハマタイヤジャパン
千葉カンパニー
矢澤孝之
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2025年度 サマーキャンペーン弊社方針・支援策のご案内

全日本ロータス同友会　千葉県支部　御中 ２０２５年５月

東京海上日動火災保険株式会社

【50周年記念セミナー】 SNSを活用したデジタルマーケティング

上記支援策をぜひご活用いただきますようお願い申し上げます。詳細は、弊社担当者までお問合せください。

<概要>

お客様の情報収集や購買行動のデジタル化はここ数年で急速に進んでいます。今やスマホやタブレット、パソコンは人々の生活になくてはならないも

のになっております。

自動車業界や保険業界においてもすでに様々な分野でデジタル活用が進んでおりますが、

改めてなぜデジタルマーケティングに取り組むべきなのか、自社の生産性向上にどうつながるのか、保険においてどのようなデジタル活用ができるの

かをお伝えさせていただきます。また後半では弊社の支援策についてもお伝えさせていただきます。

詳細の案内チラシは別途5月中旬にお配りさせていただきますので、ぜひご確認いただけますと幸いです。

<日程>

6月24日（火）15:00～16:30 ZOOMIDは担当までお問い合わせください。

＜エントリーフォーム＞

下記QRコードよりエントリーをお願いいたします。

6月23日までエントリー可能です。

詳細は弊社担当者までご確認ください。

<概要>

”おくるまのプロ”である「モーター代理店だからこそできる事故時の対応」はお客様への重要

な価値提供になります。

本勉強会は、モーター代理店だからこそできる事故対応をモーター代理店と共に追及していく

ための入り口となる資料を活用しながら、改めて代理店さん自身に強みを理解いただく勉強会

です。

皆様が普段当たり前のように実施いただいている事故対応を、改めて価値として認識しお客様

に届けきるためのきっかけとしていただければと思います。

<日程>

6月17日（火）10:00～10:30

6月19日（木）14:00～14:30

※両日とも同内容です。

事前の参加エントリーは不要です。

ZOOMIDは担当までお問い合わせください。

モーター代理店の強みを知る事故対応力向上勉強会

平素は、弊社業務に格別のご高配を賜り、厚く御礼申し上げます。

２５年度サマーキャンペーンにおきましては弊社で以下の通り勉強会とセミナーを実施させていただきます。

本勉強会を通じて改めて皆様の自動車保険に関する強みを理解し、しっかりとお客様に保険をお届けする一助になれば幸いです。

また全日本ロータス同友会様の創立50周年に合わせて、今年度は複数回にわたりセミナーを実施します。

6月には下記のテーマで第1回目を開催しますので、ぜひご参加いただけますと幸いです。

どうぞよろしくお願い申し上げます。

n=

保険継続 車検、法定点検 レッカーサービス、代車 車の修理、整備 車の購入、売却
車に関する総合的な

サービスについて

モーター代理店加入者 (103) 61.2 60.2 59.2 54.4 53.4 53.4

事故時の保険代理店対応満足者

(TOP2)
(61) 78.7 73.8 73.8 70.5 68.9 67.2

※スコアはTOP2（「（引き続き）利用したい気持ちが強まった」＋「（引き続き）利用したい気持ちがやや強まった」）　※「モーター代理店加入者」のスコアで降順ソート

事故

経験者

61.2 60.2 59.2 54.4 53.4 53.4

78.7 73.8 73.8 70.5 68.9 67.2

0%

20%

40%

60%

80%

100%
モーター代理店加入者

事故時の保険代理店対応満足者(TOP2)

Q.事故対応後のサービス利用意向

（直近1年以内事故経験者）

車検・点検

品質向上

自動車保険

品質向上

車両入替

品質向上

事故車入庫

品質向上

お客様の関係強化

価値提供強化

バリューチェーンの品質強化
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1
千葉県支部の皆さまへ

日頃よりロータス同友企業の皆さまにおかれましては、弊社社業につき格別のご高配を賜り、厚く御礼申し上げます。さて、2025年1月にロータスクラブは創立50周年を迎えました。
創立50周年の節目の年に、新たに掲げられた組織ステートメント「まもる、はしる、つなげる、」は、車だけでなく、人と地球に思いやりをもってお客さまの安心・安全を今後も守り続けて
いくという決意であり、当社も志を同じくするものであります。ロータスクラブ100年組織に向けた新組織ステートメントの実現に向け、より一層のご支援をさせていただきます。

“CSV×DX”を通じてお客さま・地域・社会
の課題を解決し、未来を支え続ける

ロータス創立5 0周年スローガン

ロ ー タ ス “ 心 ” の 電 話応対研修 （ フ ロ ン ト 従 業 員 等 ）

「 テ レ マ × S D G s 」 企 業 価 値向上 セ ミ ナ ー （ 支 部 ）施策 ②

6月17日（火）11:00～11:45

日
程

6月19日（木）13:00～13:45

施策 ① “ 正 し く 増 や す ” 保 険 販 売体制構築 セ ミ ナ ー ( 支 部 )

先着順！

“地域やお客さまとの絆”

“次世代人材の育成”

“環境に配慮した健全な経営”

“法令順守の徹底” お客さ ま本位の業務運営

・同友企業さまの電話応対スキル向上を図る「ロータス専用研修」を開催

・電話応対の基本スキル（流れ・聴く・話す）やお客さま応対の「心」を学習

・演習（ロールプレイング）を通じて、実際のお客さま応対で即実践できるスキル・ノウハウを習得

無料

研修内容

【第1部：電話応対】

・お客さま第一のマインド

・CS（お客さま満足）の実現

・基本スキル(流れ・聴く・話す）

【第2部：ロールプレイング】

・基本応対ロープレ

※講師より改善アドバイス実施

6月27日(金)14:00～16:30

受講方法 WEB（Zoom）

対象 ロータス同友企業の皆さま

定員 40名（先着申込制）

講師 ADコンタクトセンター事業部

無料

受講方法 対面 or WEB（調整可）

対象 ロータス支部の皆さま

研修時間 1時間～1.5時間（調整可）

講師 ADモーター営業開発部

テレマ保険×SDGs宣言
企業価値向上セミナー

施策 ③ 無料

・SDGs取組みに関心のある支部さまを対象に、テレマティクス自動車保険販売を通じた

「地域貢献→企業価値向上」の重要性やメリットをお伝えするセミナーを開催

・セミナー内で同友企業さまの「テレマ×SDGs」好取組事例をご紹介

保険販売スキームが確立されていますか？

商談話法は決まっていますか？

業績管理や社員教育はできていますか？

お客さま本位の募集体制光徳はできていますか？

全国各地の

支部さまで

多数開催いた

だいてます！

支部勉強会開催支援 ( 支 部 )  ※ 詳 細 は セ ミ ナ ー チ ラ シ 参 照施策 ④

・支部で開催される経営者向け勉強会テーマと連動したセミナーメニューを複数ラインナップ(別紙)

・昨年度好評のチームエル社セミナーは3テーマ(経営理念・コミュニケーション・人材確保)で開催

25年度

勉強会

テーマ

１経営理念に関する勉強会(ビジョン・事業計画・行動計画など)
２会計・財務に関する勉強会(粗利、計数管理、経理処理の省力化など)
３労働環境に関する勉強会(就業規則・人事制度・福利厚生・DXなど)
４コミュニケーションに関する勉強会(社内・取引先・顧客とのｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝなど)
５人材確保に関する勉強会(人材採用関連・人材流出関連・働き方改革など)

保険 ス タ デ ィ 4 5 ( 募 集 人 向 け 研 修 ) ※ 年 4 回 開 催  施策 ⑤ 無料

・「お客さまに必要な自動車保険の伝え方」をテーマに開催するZoom研修(45分)
※各回同内容

日
程

6月

テーマ

当社商品の魅力を伝えきり、

新規自動車保険獲得に繋げよう

50周年スローガンの実現に向け、地域のカーライフをリードするロータスの皆さまの「地域貢献・企業価値向上」をご支援します！

当社戦略「C S V×D X 」

・同友の皆さまに好評の「LH優績獲得セミナー」に、お客さま本位の保険販売

 体制構築に向け「業界情勢」「代理店体制整備の重要性」をお伝えする

 パートを追加
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【ＬＯ】エクソンモービル・ジャパン(同)＆㈱ＣＡＰ 
 

ロータス取り扱いオイル価格表（クリック→） ☞ 価格表（2025年 2月より新価格） 

 

１．支部向け施策                           

 

(1) 支部キャンペーン計画達成賞 

 

① キャンペーン期間中、ＬＯの支部販売計画を１００％以上達成した支部に対し、 

実績金額の 1.0％ の賞金を支部に贈呈します。 

 

②キャンペーン期間中、ＬＯの支部販売計画を１０５％以上達成した支部に対し、 

実績金額の 1.5％ の賞金を支部に贈呈します。 

（ＬＯの計画数値は、別紙をご参照ください。） 

※①、②は、重複して贈呈いたしません。 

    

 

 

(2) 支部早期稼働達成賞     

 

① 6月 30日（月）ＡＭ10時までに支部内の全同友が発注して、且つ上記（1）①を 

キャンペーン期間中に達成した場合には、賞金の料率を１％プラスします。 

※ 1.0％ プラス 1％ ＝  2.0％!! 

 

② 6月 30日（月）ＡＭ10時までに支部内の全同友が発注して、且つ上記（1）②を

キャンペーン期間中に達成した場合には、賞金の料率を１％プラスします。 

※ 1.5％ プラス 1％ ＝  2.5％!! 

 

※①、②は、重複して贈呈いたしません。 

※(1)、(2)も、重複して贈呈いたしません。 

※Web・FAXともに、6 月 30 日（月）ＡＭ10時までのご注文が対象となります。 

※支部早期稼働達成賞（本施策）の対象となるのは、販売基準同友です。 

           

 

 

☆ 賞金は、2025年 9月 30 日に㈱ロータスから該当支部法人にお振り込みいたします。 
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２．同友向け施策                           

 

（1）Ｍｏｂｉｌ１施策  

 

以下の商品をご購入いただいた同友企業に対し、該当商品の合計額の５％を 

お支払いいたします。 

 

■ 対象商品 

  

                 

                    

   

                                       

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

（2）モービルオイル 50周年記念特別販促施策  

 

サマーキャンペーン期間中、以下の「モービルスーパープロテクションシリー 

ズ」商品をご購入いただいた同友企業に対し、該当商品の合計額の５％をお支払い 

いたします。 

 

■ 対象商品 

  

 

                  

                    

   

                                       

 

 

 

 

 

☆ 賞金は、2025 年 9 月 30 日に㈱ロータスから該当同友企業にお振り込みいたします。

但し、所属支部法人が支部一括支払いを選択されている場合は、支部法人へお振込み

いたします。 

 

a)Mobil 1 0W-20 200㍑ドラム/20㍑缶 

b)Mobil 1  0W-30 20㍑缶 

c)Mobil 1  0W-40 200㍑ドラム/20㍑缶 

d)Mobil 1  5W-30 200㍑ドラム/20㍑缶 

e)Mobil 1  5W-40 200㍑ドラム/20㍑缶  

f)Mobil 1  5W-50 20㍑缶  

g)Mobil 1 10W-30 20㍑缶 

h)Mobil 1 15W-50 20㍑缶 

i)Mobil 1 ESP 5W-30 208㍑ドラム/20㍑缶 

a)モービルスーパー 3000 0W-16 208㍑ドラム/20㍑缶 

b)モービルスーパー 3000 0W-20 208㍑ドラム/20㍑缶 

c)モービルスーパー ハイマイレージ 0W-20 200㍑ドラム/20㍑缶  

d)モービルスーパー ハイマイレージ 5W-30 200㍑ドラム/20㍑缶 

e)モービルスーパー ハイマイレージ 10W-30 20㍑缶 

f)モービルスーパー K-Concept 5W-30 20㍑缶 

g)モービル SP All-in-one Protection 5W40 208㍑ドラム/20㍑缶 
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３．「モービルプロショップ」                      

       認定の条件         

   

２０２５年度（４月～３月）のモービルオイルの購入金額に応じて、下記の 

通り『モービルプロショップ』を認定します。 

モービルプロショップ 

《条件》期間中、モービルオイルの購入金額３８０万円（税別）以上の同友 

企業が対象となります。 

《特典》●『モービルプロショップ』看板の贈呈（ご希望に応じて） 

● 特別販促ツールの提供 

● ２０２６年度モービルオイル実績に対し、５％贈呈 

● モービルプロショップ認定式にご招待！ 

 

※「モービルプロショップ」認定の条件は、モービルオイルのみの実績です。 

 

 

「モービルプロショップ」認定式について（予定）                     

日 程 ： 検討中 

場 所 ： 検討中 

参加者 ： 該当企業１社２名 

（原則として、経営者とピット責任者） 

尚、実績 1,000万円以上の該当企業は、１社４名をご招待致します。 

※日程・場所は諸事情により変更となる場合がございますが、ご了承ください。 

 

 

■■モービルプロショップにつづく、準プロショップの特典もございます。■■ 

準モービルプロショップ 

《条件》期間中、モービルオイルの購入金額３３０万円（税別）以上の同友 

企業が対象となります。 

《特典》●特別販促ツールの提供 

●２０２６年度モービルオイル実績に対し、２％贈呈 

 

 

㈱CAP Ｗｅｂ発注はこちら 

  

 

 

https://pal-weborder.com/aec/user/login 

   Ｗｅｂサイトマニュアル 

https://www.lotas-info.jp/lotas_files/29556/1/file.pdf 
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【ＬＥ】パナソニック㈱          
１．バッテリー施策（全国統一）                    

(1)支部向け施策 

ロータスバッテリー（ＬＳ）とパナソニックバッテリーの全商品が対象です。 

①三半期施策 

a)『三半期』の計画（別紙参照）を８０％以上達成した支部に対して、下記 

の賞金を贈呈します。 

１００円×達成率×実績個数  

※三半期（４～７月、８～１２月、１２～３月） 

 

b)三半期計画達成率１００％以上の支部に対して、上記施策に加えて 

ロータスバッテリー（ＬＳ）及びロータス取扱いパナソニックバッテリー 

（ＣＡＯＳ
カ オ ス

シリーズ・Ｃｉｒｃｌａ
サ ー ク ラ

シリーズ）実績個数×５０円     

 

 

 

 

 

 

 

 

②キャンペーン計画達成賞 

『キャンペーン』計画（別紙参照）を１００％以上達成した支部に対して、 

下記の賞金を贈呈します。 

キャンペーン計画 
ＬＳ 

Ｃｉｒｃｌａシリーズ 
ＣＡＯＳ

カ オ ス

シリーズ ＮＢシリーズ 

１００％以上 ＠２００円／個 ＠３００円／個 ＠１００円／個 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

☆ 賞金は、2025年 9月末日に㈱ロータスから該当支部法人にお振り込み致します。 

 

 

 

◆例えば．．． 

第３三半期計画５００個の支部が８０％の実績の場合、 

→ 賞金は＠１００円×８０％×４００個＝３２,０００円 となります。 

また、計画を１００％達成し、且つロータスバッテリー及びロータス取 

り扱いパナソニックバッテリーが４００個以上の場合、 

→ 賞金は＠１００円×１００％×５００個＋＠５０円×４００個＝７０,０００円 となります。 

 

◆例えば．．． 

・キャンペーン計画４８０個の支部がＬＳ・Ｃｉｒｃｌａシリーズ２００個、 

ＣＡＯＳ
カ オ ス

シリーズ１５０個、ＮＢバッテリー１４０個、合計４９０個の実績 

の場合 

→ 賞金は２００個×＠２００＋１５０個×＠３００＋１４０個×＠１００ 

＝９９,０００円  となります。 
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(2) 同友企業向け施策 

仕入個数対策 

キャンペーン期間中、ロータスバッテリー(ＬＳ) 

及びロータス取扱いパナソニックバッテリー 

(ＣＡＯＳ
カ オ ス

シリーズ、Ｃｉｒｃｌａ
サ ー ク ラ

シリーズ)の 

仕入個数に応じ、右記の感謝金を贈呈します。 

 

(3) ＩＳＳ車用バッテリー点検強化支援策（３個パック） 

  期間：２０２５年５月１２日～２０２５年７月３１日 

  ３個パックのご注文で下記特別報奨金をお支払い致します。 

  ※各種１同友様最大５０パック（１５０台）までのご注文と致します。 

対象商品（３個パック） 報奨金（税別） 限定数 

ＩＳＳ車用サークラＣＲ  各種 

 

７５０円/３個ﾊﾟｯｸ １，０００ﾊﾟｯｸ 

カオスＡ４ＩＳＳ車用   各種 １,５００円/３個ﾊﾟｯｸ ５００ﾊﾟｯｸ 

 

２．パナソニックカーナビ・ＬＥ商品推進施策                         

(1) 同友企業向け施策 

  ①対象商品 ： 

1)メモリーナビ     ＣＮ－Ｆ１Ｘ１０Ｃ１Ｄ 【１０インチ・ディスク再生非対応】           

期間中限定１５０台(6 月：75 台、7 月：75台)の生産枠を確保    

キャンペーン特別参考価格            １９７，０９８円(税込) 

(本体価格１７９，１８０＋消費税) 

キャンペーン報奨金            １台に付き２,２００円(税込) 

 

2)メモリーナビ     ＣＮ－Ｆ１Ｄ９Ｃ１Ｄ   【９インチ】           

期間中限定１５０台(6 月：75 台、7 月：75台)の生産枠を確保   

キャンペーン特別参価格                １２８,４４７円(税込) 

(本体価格１１６,７７０＋消費税) 

キャンペーン報奨金            １台に付き１,１００円(税込) 

 

3)メモリーナビ     ＣＮ－ＣＥ０１ＷＤ【２００ｍｍコンソール・ディスク再生非対応】  

期間中限定３，５００台(6 月：1,750 台、7月： 1,750 台)の生産枠を確保 

キャンペーン特別参考価格             ７４,５８０円(税込) 

(本体価格６７,８００＋消費税) 

キャンペーン報奨金          １台に付き２，２００円(税込) 

 

4)メモリーナビ     ＣＮ－ＣＥ０１Ｄ  【１８０ｍｍコンソール・ディスク再生非対応】    

期間中限定１，５００台(6 月：750 台、7月：750台)の生産枠を確保 

キャンペーン特別参考価格             ７４,５８０円(税込) 

(本体価格６７,８００＋消費税) 

キャンペーン報奨金          １台に付き２，２００円(税込) 

個 数 感謝金 

３０個以上 ２００円／個 

２０個以上 １５０円／個 

１０個以上 １００円／個 

お
求
め
や
す
い
価
格
に
な
り
ま
し
た 
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【カーナビ安心パック】 

前ページに掲載している 1)～4）のナビと同時注文した場合のみ、報奨金の対象

となります。 

5)ＥＴＣユニット     ＣＹ－ＥＴ９２６Ｄ【ＥＴＣ１．０】              

期間中限定５，０００台(6 月：2,500 台、7月：2,500台)の生産枠を確保 

キャンペーン特別考価格                ７，８３２円(税込) 

(本体価格７，１２０円＋消費税)

キャンペーン報奨金 上記 1)～4)のナビを同時注文の場合 ３３０円(税込) 

 

6)ＥＴＣユニット ＣＹ－ＥＴ２０１０Ｄ【ＥＴＣ２．０ナビ連動タイプ】              

期間中限定３００台(6 月：150台、7月：150台)の生産枠を確保 

キャンペーン特別考価格               １７，８２０円(税込) 

(本体価格１６，２００円＋消費税)

キャンペーン報奨金 上記 1)～4)のナビを同時注文の場合 ５５０円(税込) 

 

7)ドライブレコーダー   ＣＡ－ＤＲ０３ＨＴＤ【２カメナビ連動タイプ】              

期間中限定２００台(6 月：100台、7月：100台)の生産枠を確保 

キャンペーン特別考価格               ４４，０００円(税込) 

(本体価格４０，０００円＋消費税) 

キャンペーン報奨金 上記 1)～4)のナビを同時注文の場合 ７７０円(税込) 

 

8)カメラユニット ＣＹ－ＲＣ５００ＨＤ【ＨＤリヤカメラ ナビ連動タイプ】              

期間中限定５０台(6月：25台、7月：25台)の生産枠を確保 

キャンペーン特別参考価格              １８，２６０円(税込) 

(本体価格１６，６００円＋消費税) 

キャンペーン報奨金 上記 1)～4)のナビを同時注文の場合 ３３０円(税込) 

 

9)カメラユニット   ＣＹ－ＲＣ１１０ＫＤ【リヤカメラ ナビ連動タイプ】              

期間中限定１,５００台(6 月：750 台、7月：750台)の生産枠を確保 

キャンペーン特別参考価格              １２，９８０円(税込) 

(本体価格１１，８００円＋消費税) 

キャンペーン報奨金 上記 1)～4)のナビを同時注文の場合 ３３０円(税込) 

 

10)車載用ナノイーＸ発生機       Ｆ－Ｃ１００Ｕ－Ｋ 【空気清浄機】              

期間中限定４０台(6月：20台、7月：20台)の生産枠を確保 

キャンペーン特別参考価格              １８，３０４円(税込) 

(本体価格１６，６４０円＋消費税) 

キャンペーン報奨金                 ５５０円(税込) 
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２．パナソニックカーナビ・ＬＥ商品推進施策                  

 

同友企業向け施策 新規商材追加 

２０２４年１０月１日より、欧州 No.1ドライブレコーダーメーカー「ＮＥＸＴＢＡＳＥ」

商品をパナソニックＬＥ商材としてお取り扱いしております。 

ＮＥＸＴＢＡＳＥ商品はキャンペーン期間だけでなく、年間を通じてＬＥ実績カウント対

象商品としてお求めいただくことが可能です。詳細はご相対のパナソニック代行店までお問

い合わせください。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

11)ドライブレコーダー ３２２ＧＷＲ        【スマホ連動・前後２カメラ】              

期間中限定２００台(6 月：100台、7月：100台)の生産枠を確保 

キャンペーン特別参考価格              ３１，６８０円(税込) 

(本体価格２８，８００円＋消費税) 

キャンペーン報奨金                                ７７０円(税込) 

 

12)ドライブレコーダー ２２２Ｇ               【前方１カメラ】              

期間中限定６００台(6 月：300台、7月：300台)の生産枠を確保 

キャンペーン特別参考価格              １５，１８０円(税込) 

(本体価格１３，８００円＋消費税) 

キャンペーン報奨金                                ３３０円(税込) 

 

13)ドライブレコーダー ２２０ＧＸＲ-ＬＴ          【前後２カメラ】              

期間中限定１,３００台(6 月：500 台、7月：800台)の生産枠を確保 

キャンペーン特別参考価格              ２２，３３０円(税込) 

(本体価格２０，３００円＋消費税) 

キャンペーン報奨金                              ２，２００円(税込) 
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ネクストベース ロータスクラブ専売モデル 

２２０ＧＸＲ-ＬＴ 登場！！       
今キャンペーンより、２２０ＧＸＲがロータスクラブ専売モデルになりました。価格も従来

の２２０ＧＸＲよりお求めやすい価格になっておりますのでご確認くださいますようお願い

申し上げます。 

13)ドライブレコーダー ２２０ＧＸＲ-ＬＴ          【前後２カメラ】              

期間中限定１,３００台(6 月：500 台、7月：800台)の生産枠を確保 

キャンペーン特別参考価格              ２２，３３０円(税込) 

(本体価格２０，３００円＋消費税) 

キャンペーン報奨金                              ２，２００円(税込) 

  

 

 

 

 

 

 ロータスロゴ入り化粧箱/ロータスロゴ起動画面 

ネクストベース独自のマウントで省スペース/駐車監視機能/F 値 1.6/ 

フロント 200万画素/リア 100万画素/ 

保証期間３年（製品保証期間 1年＋ネクストベース延長保証 2 年） 

※性能は 220GXR と同様です。 

 

さらに、上記報奨金に加え、 

２２０ＧＸＲ-ＬＴ 発売記念特別施策 

発売を記念し、25 年度サマーキャンペーンにて 220GXR-LT １台ご発注につき、直接配線ケ

ーブル「HK-BP」（売価 5,000 円相当）＋紙製簡易展示什器をプレゼントいたします。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

直接配線ケーブル「HK-BP」            紙製簡易展示什器 

 

HK-BPは１同友様 3本、限定 1,000 本。 紙製簡易展示什器は 1 同友様 1 台まで。限定 300台。 

※限定数がなくなり次第新規の受付を終了とさせていただきます。 
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【ドラレコデータ復旧サービスのご案内 】    
14)ドライブレコーダー データ復旧サービス ＰＣ－ＤＲＳ２０Ｓ             

同友企業でドライブレコーダーを販売される際に是非併せてご活用ください 

同友価格                     ２，９７０円（税込） 

            （２，７００円/＋消費税） 

 

■商品概要 

【 品 名 】ドライブレコーダー データ復旧サービス加入証 

【 品 番 】ＰＣ－ＤＲＳ２０Ｓ 

【対象商品】ＳＤを記録媒体とするドライブレコーダー全メーカー対象（店頭取扱い商品に限る） 

【サービス内容】ＳＤカードの不具合により、記録したデータが再生できない場合に「データ

復旧作業を無料で提供します。（復旧不可のケース：①上書き処理されたデータ 

②機器の不具合等により録画が行われていない場合） 

 【提供期間】対象商品のご購入日より３年間（期間中３回まで） 

 【加入方法】対象商品（ドライブレコーダー）購入時に同時加入 

      ※パナソニック代行店より納品、1枚から購入可能です。 

 【参考資料】わかりやすい復旧サービス提案書 ⇒ こちらからダウンロードください。 
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15)ｍｉｃｒｏＳＤ／ＳＤカード データ復旧サービス ＰＣ－ＤＲＳ３００Ｓ             

同友企業で既にドライブレコーダーをご使用中のお客様に対するご提案と 

してご活用ください。 

同友価格                     １，９８０円（税込） 

            （１，８００円/＋消費税） 

■商品概要 

【 品 名 】ｍｉｃｒｏＳＤ／ＳＤカード データ復旧サービス加入証 

【 品 番 】ＰＣ－ＤＲＳ３００Ｓ 

【対象商品】ｍｉｃｒｏＳＤ／ＳＤカード：全メーカー対象（ 但 し 、 店 頭 取 扱 い 商 品  D R  録 画 に 適 す る 商 品 ） 

※以下、注意事項となります（加入証への注意書き） 

 

 

 

 

【サービス内容】ＳＤカードの不具合により、記録したデータが再生できない場合に「データ復旧作業

を無料で提供します。（復旧不可のケース：①上書き処理されたデータ 

②機器の不具合等により録画が行われていない場合） 

 【提供期間】対象商品のご購入日より２年間（期間中１回まで） 

 【加入方法】対象商品（ｍｉｃｒｏＳＤ／ＳＤカード）購入時に同時加入 

      ※パナソニック代行店より納品、1枚から購入可能です。 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

「ご使用中のドライブレコーダーの製造メーカーが指定もしくは推奨する 

microSD/SDカードを必ずご使用ください。 ドライブレコーダーの動画記録に適さない製品

を使用された場合は、データ復旧の可能性が著しく低下する恐れがあります。」 
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全日本ロータス同友会創立５０周記念施策 

２０２５年度 caos コンテストのご案内 
 

【施策概要】 

 ２０２５年度３回（サマー・秋の総合・春の総合）のキャンペーンの合算 caos 個数実績に

応じ、グループの上位同友様をバッテリー工場視察のご招待を実施いたします。 

 

【グループ】 

 過去３年間のパナソニックバッテリー累計ご実績個数に応じて全同友企業を以下５グルー

プに分割いたします。※グループ詳細は後日 LE ニュースにてご案内予定 

 基準 

グループA 累計個数～500個 

グループB 累計個数～250個 

グループC 累計個数～100個 

グループD 累計個数～15個 

グループE 累計個数14個～ 

【施策内容】 

①カオス個数実績コンテスト 

カオス個数実績の多いグループ上位同友様が招待対象となります 

 

②カオス個数伸長率コンテスト 

過去 3 年のキャンペーン期間カオス平均個数からの伸長率が高いグループ上位同友様が招待

対象となります。 

 

【対象期間】 2025 年度 6月/7 月/10月/11月/2 月/3月 

【対象品番】 caos 全品番（C8/A4/HV/H2/EN） 

【条  件】 対象期間のカオス・サークラ個数比率が 85%以上を満たしていない場合、招待 

対象外となります。 

【招待順位】 グループ・コンテスト内容により対象順位が異なります。 

 ①カオス個数実績 ②カオス伸長率 

グループA 1位～10位 1位～3位 

グループB １位～7位 1位,2位 

グループC １位～5位 1位,2位 

グループD １位～3位 1位 

グループE 1位 1位 

 

【招待内容】 パナソニックバッテリー製造工場（浜名湖）へご招待 

※ご招待は 2026 年度を予定しております。 
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2025 年バッテリーオンライン研修開催のご案内  
バッテリー販売力向上を目的とし、フロントスタッフ向け、ＰＩＴスタッフ向け、それぞれ

の観点でのオンライン研修をご用意いたしました。奮ってご参加ください。 

 

【日  時】 

下記４回開催 １回90分 

① 7月16日（水） 14：00 ～ 15：30 ※PITスタッフ様向け 

 

② 7月17日（木） 10：00 ～ 11：30 ※フロントスタッフ様向け 

 

③ 7月17日（木） 14：00 ～ 15：30 ※PITスタッフ様向け 

 

④ 7月18日（金） 14：00 ～ 15：30 ※フロントスタッフ様向け 

※①,③/②,④は同内容となります。いずれか1回にご参加ください。 

 

【内  容】 

バッテリー基礎について 10分 

今後の市場動向について 15分 

パナソニックバッテリーの紹介について 15分 

バッテリーの販売手法について（基本知識） 30分 

★バッテリーの販売手法について（PITスタッフ様向け） 20分 

☆バッテリーの販売手法について（ フロント様向け） 20分 

※★：①③回のみ ☆：②④回のみ 

 

【参加方式】Microsoft Teams 

 

【参加方法】下記Formsから申し込みください（5月31日締切） 

Formsに入力いただきましたメールアドレス宛にオンライン参加URLをお送りいたします。 

https://forms.cloud.microsoft/r/Ra5UCwQ3dU 

 

【備  考】研修後にアンケートの提出をお願いいたします。 

※アンケートの提出をもって、参加証明とさせていただきます。 
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【バッテリー販売促進プログラム】パナソニック              

 

2025 年度            のご案内 

ブルーバッテリークラブは貴店のバッテリー販売を強力にサポートいたします 
 

「ブルーバッテリークラブ」はパナソニックカーバッテリーお取扱店様に 

特別にご案内する販売支援・促進プログラムです。 

進化を続ける自動車技術にともない、カーバッテリーにも高い性能が求められ

ています。パナソニックがご提供する高性能バッテリーと最新のサポートプロ

グラムで貴店のこれまで以上の「販売数量アップ」「顧客満足度アップ」を 

「ブルーバッテリークラブ」が強力にサポートいたします。 

 

1．知識サポート 

 

2．技術サポート 

 

3．販売サポート 

  
 

 

入会方法 

 

ご入会は Blue Battery Club パンフレットに 

折り込んでいる「入会申込書」に必要事項をご記入 

の上、パナソニック担当者にお渡しください。 

 

ご入会にはパナソニックバッテリー1 個以上の購入が必要です 

 

お申込みから 1カ月以内にパナソニックカーバッテリー 

(アイドリングストップ車用/充電制御車用/ハイブリッド車(補機)用/EN規格) 

を 1 個以上ご購入頂き、納品書または発注書などの写しをパナソニック担当者

にお渡しください。 
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ブルーバッテリークラブ会員様専用サイト 

バッテリー交換・販売にこんなお悩みありませんか？ 

 

？バッテリーの取付方法がわからない         

→そんな方には「B>NAVI」がおススメ！       

「B>NAVI」なら適合確認はもちろん、        

初期化作業や動画で取付方法を確認できます     

 

？バッテリーの知識を付ける時間がない        

→そんな方には「販売の豆知識」がおススメ！     

 勉強する時間が取れない方でも、            

すきま時間に学ぶことができます          

 

？EN 規格バッテリーって何？               

→そんな方には「EN 規格 BT 研修」がおススメ！     
近年増加している EN 規格バッテリーについて      

マンガでわかりやすく学んでいただけます      

 

そのお悩み           が解決します！ 

 

ブルーバッテリーステーションをお試し頂けるデモ環境をご用意 

しております。下記 URL または QR よりアクセス頂き是非お試しください。    
 

https://station.bluebatteryclub.com/index_login.html          

メールアドレス ID：demo2506  パスワード：0624   

デモ環境閲覧期間：2025 年～6 月 30 日まで 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

パナソニックカーバッテリー   

公式 SNS アカウントのご紹介    

最新のバッテリー情報を発信中！   

プレゼント CP も実施するかも？！    

フォローお待ちしております☆    

Instagram：@panasonic_carbattery   

X(旧 Twitter)：@pana_carbattery   
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※記載されている納入価格は、参考納入価格です。実際の納入価格

につきましては、現地パナソニック代行店で必ずご確認ください。           

① 注文期間 ： ２０２５年５月１２日（月)～２０２５年７月３１日(木)と致し

ます。※サマーキャンペーン特別商材の為、２０２５年６月以降順次納品致し

ます。 

    ②キ ャ ン ペ ー ン 特 典 ： ２０２５年５月１２日(月)～２０２５年７月３１日(木)までにキ

ャンペーン専用注文書にてご注文頂いた場合、キャンペーン特別

報奨金をお支払い致します。 

※受注期間前のご注文は、理由の如何を問わずお受け出来ません。 

※上記締切を待たずして限定台数に達した場合は終了となる場合 

がありますので、予めご了承下さい。 

         

③ 注文方法 ：施策注文書にて㈱ロータス本社へご注文下さい。 

 注１）７月３１日受付分まで上記報奨金の対象と致します。但しＬＥの実績は納 

  入ベースとなりますので、キャンペーン終了間際のご注文は、納入店の在庫 

  状況等により実績に反映されない場合がございますので、必ず納入店にご確 

  認下さい。 

注２）納品の際、代行店の受領書とは別に、ロータスキャンペーン施策専用受領書 

に捺印をお願いしておりますので、ご協力をお願いします。 

 

注３）記載しているキャンペーン特別参考価格は、同友価格への納入価格の目安と 

なります。実際の納入価格につきましては地元パナソニック代行店にご確認 

をお願い致します。また、特別商材以外の仕切り価格につきましても、地元

パナソニック代行店にご確認をお願い致します。 

注４）注文書に記載の標準小売価格は税込価格です。 

注５）商品は、パナソニック代行店より納品させて頂きます。 

注６）商品代のお支払いは、通常通り現地での決済となります。 

注７）注文書に記載のキャンペーン特別報奨金は、税込金額です。 

注８）注文の他同友企業への振替などはお受けできませんのでご了承ください。 

注９）LE 提携２社受注後の商品キャンセルはお受けできません。予めご了承くだ

さい。急なキャンセルがありますと、キャンセル後の商品回収に時間を用

し、他同友企業へ商品の再案内ができないトラブルとなります。 

☆ 賞金は、2025年 9月末日に㈱ロータスから該当支部法人にお振り込み致します。 

但し、所属支部法人が支部一括支払いを選択されている場合は、支部法人へお振り込み致

します。 
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◆ECO.R Revolutionシリーズ リニューアル
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◆ECO.R Revolutionシリーズ リニューアル
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ロータス様 2025年夏の総合キャンペーン

2025.05.26

京葉営業所

パイオニア販売株式会社
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© Pioneer Corporation 2

Confidential / Authorized recipients only

●今回9型モデルがDモデルとして追加されました。
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© Pioneer Corporation 3

Confidential / Authorized recipients only

商品特徴（新機能）

●新機能としてアップルカープレイ、アンドロイドオート
に対応。アップルカープレイはワイヤレスで接続可能
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© Pioneer Corporation 4

Confidential / Authorized recipients only

楽ナビDモデル納入価格について

●納入価格は前モデルと同価格

旧商品
通常

納入価格
新商品

通常
納入価格

AVIC-RQ721 126,000 AVIC-RQ822D 122,400

AVIC-RL821D 88,000 AVIC-RL822D 88,000

AVIC-RW821D 68,300 AVIC-RW822D 68,300

AVIC-RZ821D 68,300 AVIC-RZ822D 68,300

※価格は全て税別表示となります。
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2025年サマーキャンペーン

提案書

2025年5月吉日

千葉支店
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目標額 お支払額（税込）
シェア50%
以上の場合

2億円達成賞 ¥200,000,000 ¥70,000 ¥90,000

2.5億円達成賞 ¥250,000,000 ¥90,000 ¥130,000

支部目標達成賞 ¥282,051,000 ¥250,000 ¥300,000

ジャックス目標 ¥287,692,000 ¥300,000 ¥350,000

日本一連続達成応援賞 ¥353,799,000 ¥450,000 ¥500,000

2025年春キャンペーン結果

■取扱実績 373,075,915円
■シェア 69.2％

500,000円のお支払い
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2025年春キャンペーン地区対抗戦結果

■企画内容
①LL目標達成率に応じ、上位３地区を表彰
１位：3万円 ２位：２万円 ３位：１万円

②当社シェアに応じ更に上積み
シェア50％超：+2万円 シェア60％超：+3万

合計140,000円のお支払い

順位 地区名 目標達成率 シェア お支払額

1位 第3地区 94.6％ 56.9% 5万円

2位 第2地区 88.8% 70.2% 5万円

3位 第1地区 86.6％ 73.8% 4万円

4位 第4・5地区 83.4% 72.2% ー
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2025年サマーキャンペーン同友様向け施策

■ 還元内容（振込）
① 新車  ５，０９３円
② 中古車  ５，０９３円
③ 車検整備    １，０１８円

■施策①

オートローン（新車・中古車・車検整備）

実績１件に対し各同友企業様に還元いたします。

※ギフト券ご希望の同友様
①新車・中古車 ５，０００円 ②車検整備  １，０００円
現金振込とギフト券では還元金額が異なります（端数切捨）
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2025年サマーキャンペーン同友様向け施策

■施策②

（株）ロートピアの積極推進

リース料総額の１／２がロータスカウント（ＬＬ）になります。

■施策③

ロータスカード新規会員獲得につき紹介料をお支払い

■施策④

ＷｅＢＢｙオートの推進 口振依頼書郵送対応システム導入

■施策⑤

ネオバリアぶるプランβ（自由返済型ローン）の導入

お客様のライフプランに合わせたを支払方法をご提供
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5

千葉県支部様向け施策

目標額 お支払額（税込）
シェア50%
以上の場合

2億円達成賞 ¥200,000,000 ¥70,000 ¥90,000

2.5億円達成賞 ¥250,000,000 ¥100,000 ¥130,000

支部目標達成賞 ¥277,701,000 ¥250,000 ¥300,000

ジャックス目標 ¥283,255,000 ¥300,000 ¥350,000

ジャックス特別賞 ¥300,000,000 ¥400,000 ¥450,000

最大450,000円のお支払い
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2025年サマーキャンペーン地区対抗戦

■企画内容
①目標達成率に応じ、上位の3地区を表彰

1位：3万円 2位：2万円 3位：1万円

②当社ローン利用のシェア50％超で2万円アップ
シェア60％超で3万円アップ

■報奨金最大 15万円

■特別施策
ロータスサマーキャンペーンを社員一同、盛り上げてまいります。

ご質問・ご要望等は弊社担当へご連絡お願いします。

81



2025年6月1日（日）～7月31日（木）

オリコキャンペーン企画
本部統一施策

支部支援企画

個社支援企画

☆オートローン拡大サポート施策
①傷補償サービス『ロータス安心Plus One【更新型】』

②長期保険組込み可能オートローン『O-Lai!』（最大7年分組込可）

③ロータス自由型返済プラン（ニューバジェット）ローン

□ＬＬ部門
①新車 ５,０００円／件 中古車 ５,０００円／件

②整備 １,０００円／件 （整備は5万円以上が対象）

③スタートダッシュ企画（６月１０日まで確定のご契約）

【追加特別褒賞】車両 ３,０００円／件 整備 １,０００円／件

（車両・整備合わせ最大５件まで）（６月１０日までにご入金処理されましたご契約が対象）

2025年度

□目標達成
①前年実績 （176,211千円）達成褒賞 ⇒ 50,000円

②オリコ目標（192,981千円）達成褒賞 ⇒ 50,000円

③【追加特別褒賞】200,000千円達成褒賞 ⇒ 20,000円

④【追加特別褒賞】オリコ目標または前年実績達成褒賞

前年実績達成 ⇒サントリー山崎ウイスキーを支部へ１本進呈

オリコ目標達成⇒サントリー山崎ウイスキー（１２年もの）へグレードアップ！

（詳細は別紙資料をご覧ください）

サマーキャンペーン
ロータス

ロータスクラブ創立５０周年記念企画

□お客さまプレゼントキャンペーン
2025年2月～2026年1月にオートローンをご利用頂くと全国の抽選で

QUOカードを合計550万円分をプレゼント（詳細はチラシをご覧下さい）
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●キャンペーン内容

2025年ロータスサマーキャンペーン期間中のオリコLL実績が

• サマーCP目標または前年オリコ実績の低い方を越えたら、 サントリー山崎ウイスキー（ノンヴィンテージ） 1本進呈

• サマーCP目標または前年オリコ実績の高い方を越えたら、 サントリー山崎ウイスキー（12年もの） へグレードアップ

2025ロータスサマーキャンペーン 支部施策

京都の南西・天王山の麓にたたずむ、日本最古のモルトウイスキー蒸留所で製造される“サントリー山崎ウイスキー“は、現在入手が困難となっていますが、
オリコグループ総力を挙げ、サマーキャンペーン（オリコLL）の褒章として確保を予定しています。

専用のギフトボックスにて
贈呈させていただきます

写真はイメージです

期間 ：2025年6月1日~2025年7月31日

目標 ：各支部のオリコLL目標 または 前年オリコ実績

贈呈 ：キャンペーン実績確定後に目標達成支部へ
 オリコ相対支店にて贈呈させていただきます。
  9月初旬を予定しております
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50,000円分 30,000円分 20,000円分 10,000円分

ロータス店でジャックス・オリコのオートローンを利用すると抽選で
オリジナルデザインQUOカードを合計200名様にプレゼント!

当選スケジュール

本キャンペーンのお問い合わせは、ロータス店までお願いいたします。

期間中にロータスオートローンご成約（車両購入費用で所要資金50万円以上）

6月
7月予定

オリジナルデザインQUOカード オリジナルデザインQUOカード オリジナルデザインQUOカード オリジナルデザインQUOカード

50名様 50名様 50名様 50名様

第1弾
（2～5月ご成約分）

第2弾
（6～9月ご成約分）

第3弾
（10～1月ご成約分）

抽　選

※当選者の発表は、商品の発送をもって代えさせていただきます

発　送

2月
3月予定

抽　選

発　送

10月
11月予定

抽　選

発　送

2025年2月 ▶ 2026年1月

ロータスオートローンをご利用で

賞 賞 賞 賞

ロータスクラブ創立50周年記念

応募要件

ロータスクラブ創立50周年
日頃のご愛顧への感謝を込めて
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ロータス50周年 オートローンプレゼントキャンペーン申込書

ロータス50周年キャンペーン事務局 行き
こちらの申込書にご記入の上、購入店担当までお渡しください。

ご利用されたローン会社を
右記よりお選びください

オートローン
お申込者さま

【お名前】

【郵便番号／住所】

【郵便番号／住所】

〒

〒

※住所の記入ミス、登録後の住所変更等の事由により賞品が届けられない場合、
　また、ご応募に関して不正な行為があった場合は、当選を取り消させていただく場合があります。

【メールアドレス】

【よみがな】

【お名前】 【TEL】

【TEL】 【携帯番号】

【お申込日】 【購入店舗名】

お届け先

受注確認 ：　　　　　月　　　　日　　　　時　　　　分　（ご担当 　　　　　　様）　

担当

□株式会社ジャックス　　□株式会社オリエントコーポレーション

□同上

□（お申込者さま以外へのお届けをご希望の場合は、以下のご記入をお願いします。）

ご記入日 ：　　　　　年　　 月 　　日

※「個人情報の取扱いについて」お申込者さま・お届け先の情報は、ご注文いただいた商品のお届け・サービス等の提供にのみ使用いたします。

このたびはロータスオートローンにお申込みいただき、誠にありがとうございます。
期間中、ロータス50周年オートローンプレゼントキャンペーンにお申込みいただいたお客様の中から、

抽選で200名の方にオリジナルQUOカードをプレゼントいたします。
（A賞5万円分…50名様　B賞3万円分…50名様　C賞2万円分…50名様　D賞1万円分…50名様）

尚、当選者の発表は賞品の発送をもって代えさせていただきます。
また、当選結果等のご質問にはお答えいたしかねますのでご了承ください。
賞品につきましては抽選後、順次発送させていただく予定になります。

【キャンペーン事務局 使用欄】
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●取れないニオイを根本から脱臭。

●様々なシーンで活躍する3電源対応。

●回路の改善により従来比1.4倍のパワーに!

　　　★無料トライアルOK

　　　★OBLリースでお支払いOK

　　★オーニット製品各種お取扱OK

デジタルサイネ－ジ 舗装施工

駐車場の舗装・補修はもちろん、ライン引きや車止めの補修

もお任せください!

デジタルサイネ－ジ（電子看板）を

簡単・手軽に。張り紙をデジタル化し

ませんか！？(屋内・屋外)

最新のエアコンに入替すること

で、快適性アップ、電気料金

削減に効果があります。

業務用エアコン

電気代大幅削減・長期間交換不要に

よりコスト削減が多く見込まれます。

【主な施行例】

・中古自動車販売店

・自動車展示場

・宝石店 ショーケース

ＬＥＤ・照明・照明工事

「節電」は

りっぱな利益です！！

オフィス・店舗設備用機器

●店舗の外観補修

●駐車場の舗装

衛生関連・サービス

●コスト削減、使いやすい複合機

思い当たること、ありませんか？

・複合機のリースが満了する。

・設備を更新したい。

・複合機の調子が最近悪い。

・自前で販促物をデザインしたい。

・複合機のカウンター料金を削減したい。

●自動車整備機器・車検・ガレージ用機器など

リースでお得に!

オゾン脱臭機 剛腕650F

感染予防対策商品

各種空気清浄機 染み付いたタバコ臭、ペット臭、カビ臭を 約

20分でスッキリ脱臭！

●飛沫防止パーテーション

●アルコール除菌消毒液など各種取り揃えております。

お問い合わせ先: TEL 050-5537-8059 (平日 9:30～17:30)

SSCⅢスーパースチームクリーナー

中古車のシートや内装を大量に温水で水洗いして、汚れや

臭いを根こそぎ除去する画期的なクリーニングシステムです。

★ダニ・カビなどのアレルギーの原因も吸引回収

★ペットやたばこの臭いも除去し消臭!

★繊維にやさしい専用洗剤と高温水で、新品の風合いに。

★デモでスーパースチームクリーナーⅢの実力をご体感ください。

EV充電器・V2H

電機自動車の普及に欠かせない

充電インフラ。充電設備単体か

らV2H＋ソーラー＋蓄電の組み

合わせまでトータルでご提案

オリコＢ＆Ｃ 主要取扱商品
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　　•豊富なラインナップからニーズに合わせたカ

メラをご提案!

防災グッズ

・5年保存水 ・アルファ米等保存食品 ヘル

メット、防災頭巾 ・ブランケット

・簡易トイレ ・災害多人数用救急箱

・非常用持出袋セット ・発電機

車載用脱出器具

コピー用紙・ファイル・ドリンク・フード

からオフィス家具までオフィスで使用するあらゆ

る商品を取り揃えています。

【主なメリット】

・オリコ加盟店様限定の特別値引き

・ＦＡＸ、インターネットで簡単注文

・最短当日納品 ※エリアによリ異なります

・1,000円（税込）以上送料無料

ウィズカウネット

※他大手メーカー

取扱あり

オフィス家具

防犯・防災用品

オフィスファシリティ・サプライ

「メール・電話はなかなか連絡が取れない」「郵便は

反応がわからない」「メールは開封されない」などの

顧客とのコミュニケーション課題を解決します。

ＳＭＳ

販促・ギフト関連

人気家電を特別価格でご提供

【主な活用例】

・キャンペーン景品

・購入者、成約者向け

・社内褒章

家電

2千円～10万円相当まで！！産直ギフト･

体験型ギフト･雑貨ギフト等、お客様の

ニ－ズに合わせ、幅広くご提供しています。

【主な活用例】

・キャンペーン景品

・購入者、成約者向けプレゼント

・社内褒章

各種カタログギフト

ミラブルplus・ZERO

●サイエンス正規代理店 ID 02J074613O04

ポータブル充電器

スマホde広告

広告・サービス

AIとGPS(位置情報)を駆使して

商圏の『今いる人』『住んでいる人』『過去訪れた人』へ

スマートフォンアプリのバナー表示広告!ターゲットを具体的に絞り込み無駄のない

広告を配信！（年齢、性別、ファミリー層、居住地の絞り込みが可能！）

●空電プッシュは様々な業界で選ばれています●

金融不動産・住宅建設・美容・エステ・スポーツクラブ・小売・人

材採用・飲食店・レジャー・旅行・輸送引越・教育学校・医療福

祉・コールセンター

通電前の現場での電動工具や照明の電源

としての使用、屋外イベントやアウトド

ア、キャンプでの使用、災害時の非常用

電源としても活用できます。

ファシリティ

オフィスのフリーアドレスや店舗のトータルプロ

デュースまで、お気軽にご相談ください。

国内有名メーカーのオフィス家具・金庫等を、

特別価格でご提供。

魅力的なオフィス空間作りをサポートいたします。

チラシ作製・キャンペーン販促・来場記念バラマキ・

エコバッグなどご相談ください。

チラシ・名入れ販促品

Ｗｅｂ通販・資料請求
各種用途に合わせた商品を取り揃えており

ます!

カタログギフト、キャンペーン向け販促グッズ、

除菌脱臭製品、季節限定商品等

お役立ち情報より各種チラシもダウンロード

できます。

お問い合わせ先: TEL 050-5537-8059  (平日 9:30～17:30)

https:oricobc.ec-cube.shop

オリコＢ＆Ｃ 主要取扱商品
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リスティング広告

MEO

SEO(ローカル検索)

導入するメリット

「MEO Pro」が選ばれ続ける理由

SEOやリスティング広告より費用対効果が高い
MEO：初期費用0～5万円、月額3～5万円
SEO：月額10～30万円
リスティング広告：約20～50万円

継続率

%以上
80

導入実績

店舗以上
7,000

上位表示率

%以上
75

上位に表示されればSEOよりも高い位置に表示され、必然的にユーザーの
目に止まります。来店率UPに加え、来店してくれたユーザーによる口コミ、
SNS等のシェアで認知度も上がり、ブランディング効果も高まります。

認知度UP・ブランディング

「地域名」＋「業種名」で特定の地域を検索して店舗を探しているユーザーは、
検索地域での目的が明確であるため、電話による問い合わせや予約、店舗へ
の訪問といった次のアクションにつながりやすくなります。

来店意欲の高い見込み客にアプローチ

MEOPro

Googleマップでの検索（ローカル検索）にてお客様の店舗情報やビジネス情報を
検索ユーザーに見つけやすくする施策をし、競合他社の店舗情報より上位に表示
されるよう対策するサービスとなっております。

MEO
とは？

店舗ビジネスの新規集客でお困りではありませんか？

集客な
ら

上位表示
されるまで

対策
費用0円

スマホWeb
費用対効果大
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初期費用

契約期間

成果費用

対策キーワード

0円
6ヵ月
1,320円（日額）
4
4キーワード中、1つ以上が弊社ツール上
での計測にて、上位表示時成果ポイント

※上記費用は税込です

お客様情報ご記入 写真ご送付QRコードよりLINE追加 担当よりご案内

表示回数 電話でのお問い合わせ

0

20000

40000

60000

80000

100000

120000

931%
UP

0

500

1000

1500

2000

2500

1286%
UP

成果事例

MEO Proが選ばれ続ける理由

〒104-0061 東京都中央区銀座1-13-15 
ダイワロイヤル銀座ビル オフィスフロア2F

株式会社プロモスト

まずはお気軽にお問い合わせください！
LINE03-5657-4924TEL

info@promost.co.jp 03-6369-3369MAIL FAX

HP

サービスご案内の流れ

成果報酬プラン

来店率
アップ＝×口コミ

信頼感UP！

上位表示
認知度UP！

日本初の順位チェックツール！
より正確な計測で上位表示を実現。
来店数UPのための本質的な運用を実施します。

02

口コミを集め、信頼感UP＝集客に繋がりやすい！
“上位表示”×”口コミ”で集客効果を最大化させます。
悪意ある口コミへの対策もお任せください！

初期費用0円にて対策可能！
リスクなくお取り組みいただけます。
また、お客様に合わせて最適なプランを
ご提案させていただきます。

特許取得済みの
チェックツール

口コミPOP&ツール
無料提供01 03 初期費用 円0

に繋げるメカニズム上位表示がゴールじゃない！集客

MEO Pro ご相談依頼書
お客様情報ご記入欄

店舗名(法人名）

オリコ支店名・担当者

店舗所在地(市・区)

■ご訪問可能日時

■販売代理店 株式会社オリコビジネス＆コミュニケーションズ   
〒102-8503　東京都千代田区麹町5-2-1オリコ本社ビル8Ｆ

①

②

③
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USC
Product

エアコン添加剤

マキシクール
のご紹介

2025年5月26日

(株)ユーエスシー千葉支社
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2

課題

カーエアコンシステムの課題その1

＜エアコンガス（冷媒）の減少＞
カーエアコンは家庭用のエアコンとは違い
走行中の振動の影響を受けます。
また、配管の構造も違い、ゴムホース・Oリングなどから、
少しずつガスが漏れしてしまう要素が多数あります。

100%EV車でも「トランスアスクルユニット」に
エアコンコンプレッサが付いているので
前進、後退時にはユニット全体が振動するため、
ゴムホースで繋がれています。

トヨタ：bZ4Xのエアコン配管画像

ゴムホース

◆従来のガソリン車だけでなく、電動コンプレッサ搭載車（HV/PHEV/EV/FCV）でも
配管にゴムホースが使用されており、ガスが抜けてしまう構造になっている。

POINT
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3

家庭用エアコンとカーエアコンの違い

◆同じエアコンシステムでも使用する環境が異なることで、配管構造や部品に違いがある。

POINT

室外機室内機

銅製の配管で
つなぎ目が無い 金属の巻き締め

家庭用エアコン

室外機室内機

ゴムホース ゴム0リングと凹部ボルト止め

カーエアコン
配管のつなぎ目が多数

家庭用エアコンは室内機・室外機共に固定されており、
配管自体も密閉されているので
ガスやオイルが漏れる要素がなく基本的に
メンテナンスの必要がありません。

一方カーエアコンの場合、家庭用エアコンとは違い、走行
するたびに振動が起こるため
配管を繋ぎ合わせる接合部が多数あったりゴムホース
が使用されていたりとガスとオイルが漏れる要素があります。
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最新データ2021年度
漏洩量は年間１０ｇ
と変わらず推移

https://www.meti.go.jp/shingikai/sankoshin/seizo_sangyo/kagaku_busshitsu/flon_taisaku/018.html

■データ引用元 経済産業省ホームページ 2023年3月24日実施
第18回 産業構造審議会 製造産業分科会 化学物質政策小委員会 フロン類等対策ワーキンググループ 資料より抜粋
2023年5月18日 経済産業省の担当部署へ電話で確認したところ、上表は最新データであり、更新データは集計過程中とのこと。

経済産業省ホームページ掲載 カーエアコンガス漏れデータ
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課題

カーエアコンシステムの課題その2

＜ガス量の減少とエアコン性能の関係＞
エアコンの効果を最大に発揮するために
適正なガス充填量の範囲があります。

新車のライン充填ガス量は、コスト削減の為
冷却性能が最大値となるギリギリの量が充填されます。

ガスの減少によってエアコン性能は下がってしまう為
ガスの補充ニーズがあります。

◆上記は冷房効果に焦点を当てているが
ヒートポンプ搭載車では暖房効率にも影響がある。

POINT

冷却効果最大範囲
例：470±30ｇ

ガス充填量

冷
却
性
能

多少

高

低

冷房効率の場合 イメージ図

ガスの減少
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課題

カーエアコンシステムの課題その3

＜エアコンオイルの減少と劣化＞
エアコンオイルはコンプレッサを潤滑する役割がありますが
一部のオイルはガスに溶け込み、エアコンシステム全体を循環しています。
その為、オイルは前述したガスと一緒に抜けてしまったり
コンプレッサの軸受けやOリング等からの漏れによって減少します。

また、残ったオイルは交換や定期的な補充がされていない
ノーメンテナンスの車両が数多く存在します。

◆ガスとオイルの補充必要性
◆ガス補充は従来から行われているが、オイルの補充
メンテナンスはほとんどされていない

POINT

新しいｴｱｺﾝｵｲﾙ
故障したｺﾝﾌﾟﾚｯｻから
抜いた劣化したｵｲﾙ
抜けたｵｲﾙは10ml程

R134a PAGオイル
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課題

カーエアコンシステムの課題その4

＜カーエアコンのメンテナンス状況＞
保有期間の長期化が進む一方、エアコンシステムの
定期的なメンテナンスがされていないケースが多数あります。
（特にエアコンの心臓部分であるコンプレッサの
オイルメンテナンス）

万が一、コンプレッサが故障した際にかかる費用は
コンプレッサ単体で約5万円～10万円が相場です。

◆故障時、部品交換のユーザーの負担費用が大きい
予防整備に関心のあるユーザーは少なくない

POINT

＜焼付いたコンプレッサを分解した画像＞
オイルが濃黒色であり、オイルの劣化が著しく

潤滑性能が低下していたことが
コンプレッサの破損原因と考えられます。
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R1234yf  POE専用
荷姿30mL×10

R1234yf  PAG専用
荷姿30mL×10

R134a  POE専用
荷姿30mL×10

R134a  PAG専用
荷姿30mL×10

・マキシクール1本でガス20mLとオイル10mLを同時補充します。

・ガスを補充することで冷房効果を改善します。

・オイル補充によりコンプレッサの潤滑性と密封性を補い
油膜切れや焼付き等のトラブルを予防します。

・カーエアコンシステムに使用されているガス（R134a/R1234yf)
オイル（PAG/POE）に合わせ4種類をラインナップ。

・成分にはライン充填と同品質のオイルとガスを使用し
別途、添加剤・蛍光剤は配合しておりません。
販売店様にとって最も安心して扱える安全性が高いスペック

・各メーカーのガスクリーニング機にも使用可能です。
※ケミカル注入口がある機械に限ります

商品概要とコンセプト
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9

マキシクールのエアコンオイル ベースオイルには、既に「潤滑添加剤」が配合されています。
ベースオイルに+αの添加剤をあえて添加していない為、マキシクールは添加剤不使用と謳っています。
＜参考＞市場に流通している、ポリマー（樹脂）系成分を含んだ商品は、エアコンシステム内で詰まりを起こす可能性がある為、注意が必要です。

マキシクールR134a  PAGのSDSデータの一部（組成・成分情報）を抜粋

マキシクールの潤滑添加剤について
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使用方法

＜専用チャージホースによる充填＞
・専用のチャージホースによる手注入
・チャージ時間は約10秒
・注入後、約10分程アイドリングしてください

＜機械による充填＞
・マキシクールをエアコンクリーニング機に
セットするだけで自動充填できます

使用イメージ
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おすすめ提案サイクル

初回車検時（3年目）の注入、以降、2年に1度のマキシクール注入を
おすすめめします。
特に実績が伸びている販社様は車検時毎の提案が行われています。

新車 1年目 2年目 3年目 4年目 5年目 6年目 7年目 8年目 9年目

過充填の可能性があ
ります。注入は控えて

下さい。

初回
車検

2回目
車検

3回目
車検

4回目
車検

× ×
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注意事項

PAGとPOE兼用商品の注意点
市場にはPAGとPOEのどちらのオイルにも
使用できる兼用タイプのエアコン添加剤があり
販売する側にとっては汎用性が高く
使い勝手がよいとされています。

しかし注意すべき点は、兼用タイプ商品のオイルは
POEが使用されており、元々PAGが使用されている
車両にPOEを注入することになります。
PAGを使用しているシステムにPOEが混入、
またPOEを使用しているシステムにPAGが混入すると
オイル自体の性能が悪化するだけではなく
エアコンシステム損傷の原因となります。

PAGとPOEを車両によってきちんと使い分けることが
トラブルの予防となります。

引用：デンソー HPより

引用：エネオストレーディング HPより
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販売方法の好事例

当社ではマキシクールをカーエアコンシステムの
メンテナンス商品としてメニュー化しています。

エアコンが壊れたから直すのではなく
不具合を未然に防止する予防整備を
ご提案しています。

メンテナンスを行うことで故障した場合よりも
お客様の負担軽減に繋がりますし
快適なドライブ環境をご提供できるからです。

マキシクールを年間を通して販売するために
お客様へおすすめする際、まずはオイルメンテナ
ンスを訴求します。マキシクールはオイルの補充
ができ、コンプレッサの潤滑保護をする役割があ
ります。

暑い夏場でもガスの補充によって得られる
冷却効果は後から説明します。
（冷却効果を主に訴求すると、季節商品になるからです）

提案スタッフ

お客様 最近はオートエアコンが主流になっているので
エアコンは年間を通してONになっています。

家庭用エアコンと違い、カーエアコンはメンテナンスが
必要だと説明を聞いて理解出来ました。

エアコンが故障して修理代として数十万円を支払う
場合があるのは聞いたことがあります。
数千円でメンテナンスが出来るならお任せしたいです。

最近の夏場は特に暑い日が続きます。
運転時、エアコンの効き具合は気になるところです。

作業時間もあまりかからないのが嬉しいです。

※マキシクールの月間販売実績が約50本ある拠点の販売方法をまとめました。
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単価アップ+短時間で簡単な作業性

商品 商品コード 貴社仕入価格 販売価格 粗利益 作業時間 提供価値

R134a PAG

R134a POE

00603283

00603284

1,120円

1,390円
3,000円

1,880円

1,610円
10秒

摩擦摩耗低減

コンプレッサー
焼付き防止

商品 商品コード 貴社仕入価格 販売価格 粗利益 作業時間 提供価値

R1234yf PAG

R1234yf POE

00603285

00603286
4,420円 6,000円 1,580円 10秒

摩擦摩耗低減

コンプレッサー
焼付き防止
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ワコーズ類似商品との比較・優位性

USC マキシクール 項目
ワコーズ ①パワーエアコン+

②PACリキッド

エアコンガスR134aとR1234yf（オイルPAG・POE）全てに対応した
ラインナップを設定。車輌の適合に合わせた適切な商品を選択するこ
とが可能

商品
ラインナップ

①エアコンガスR134aのみ設定
②全てのガス・オイルに対応

カーエアコンメーカーがライン充填する同等品質のオイルを使用し、
安全性が非常に高い

エアコン
オイル

①②共にPAG/POE兼用タイプのオイルを使用。絶縁性ある
オイルを使用している為、中身はPOE

カーエアコンメーカーが認めていない添加剤や蛍光剤は 配合なし 添加剤 ①添加剤配合（摩擦調整剤）

各メーカーのエアコンクリーニング機に対応
新ガスR1234yfに対応した機種にも対応

ｴｱｺﾝｸﾘｰﾆﾝｸﾞ機
との相性

PAG/POE兼用商品を機械に注入する際には、ホース内のクリーニング
が必要になる場合があり注意が必要

USC

パワーエアコンプラス
小売価格：4,000～5,000円

R134
小売価格：3,000円

R1234
小売価格：6,000円

① ②

PACリキッド
小売価格：5ml 8,000～9,000円
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＜２０２５年度 ロートピアキャンペーン報奨金制度＞

※キャンペーン報奨は、支部向けの施策となります。

※ リース保証契約付はLLに実績追加いたします。
       ・LL実績追加カウント＝リース保証額×１／２

・再リース契約もカウント対象です。

※ リース台数は新規契約とし、再リース契約を除きます。

【キャンペーン施策】

・マイカー、法人、FC店リース（新規契約）
１台あたり 3,000円
キャンペーン目標達成の場合、
１台あたり 2,000円 加算いたします。

・目標達成上位賞
1位：5万 2位：4万 3位：3万 4位：2万 5位：1万

・マイカーリース販売上位賞
1位：5万 2位：4万 3位：3万 4位：2万 5位：1万

千葉県支部様
新規目標台数 ｻﾏｰ ｷｬﾝﾍﾟｰﾝ

6月 7月 合計 一同友

基準 目標 目標 目標 当たり

支部名 同友数 台数 台数 台数 台数

1,563 602 676 1,278 0.8

339 97 109 206 0.6

栃木 36 10 12 22 0.6

茨城 47 25 28 53 1.1

群馬 39 7 8 15 0.4

埼玉 56 9 11 20 0.4

東京 57 18 20 38 0.7

千葉 54 8 9 17 0.3

神奈川 50 20 21 41 0.8

関
東

関東支店　　

　　全　　国　　
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ロートピア商品利用状況・実績表 2024年4月～2025年3月

ロートピア商品利用状況 加盟状況 2024年4月～2025年3月　台数・件数　実績

支部名 コード 同　友　名 基準 特約店
楽ノリ
レンタ

ＦＣ店
ﾒﾝﾃ
ﾊﾟｯｸ

保証
商品

予約
ナビ

在庫
ネット

ﾏｲｶｰ
ﾘｰｽ

法人
ﾘｰｽ

代車
ﾘｰｽ

楽ノリ
レンタ

ＦＣﾘｰ
ｽ

ﾒﾝﾃ
ﾊﾟｯｸ

保証
商品

1 千　葉 26002 ㈱石山 基準 〇 ◎ 〇 〇

2 千　葉 26009 アスカ自動車工業㈱ 基準 ◎ 〇 〇 〇 〇 〇 1 1

3 千　葉 26010 新興自動車㈱ 基準 〇 〇 〇 〇 1 1

4 千　葉 26013 ㈱成田自動車 基準 〇 〇

5 千　葉 26030 ㈱なかじま 基準

6 千　葉 26035 ㈱ミック 基準 ◎ 〇 〇 〇 7 234

7 千　葉 26049 東葛トヨエース㈱ 基準 〇 〇 2

8 千　葉 26062 ㈱文山自動車 基準 ◎ 1 1

9 千　葉 26069 ㈲釡屋自動車 基準 〇 〇 〇 8

10 千　葉 26076 ㈲松尾商会 基準 ◎ 〇 〇 〇 〇 〇 2 1 2 30 3

11 千　葉 26078 ㈱上田自動車商会 基準

12 千　葉 26079 ㈲小茶自動車 基準 〇 〇

13 千　葉 26082 ㈱吉井自動車工業 基準 ◎ 〇 〇 〇 〇 2 4

14 千　葉 26084 ㈲江澤自動車 基準 〇 〇 1

15 千　葉 26090 ㈲戸村モータース 基準 〇

16 千　葉 26096 陽光自動車販売㈱ 基準 〇 3

17 千　葉 26097 ㈱堀越自動車 基準 ◎ 〇 〇 〇 1

18 千　葉 26105 セキハツオートワークス㈲ 基準 〇 〇 〇 〇 〇 6 38

19 千　葉 26109 ㈲神明自動車 基準 〇 〇 〇 〇 〇 1

20 千　葉 26110 ㈲村松自動車 基準 〇

21 千　葉 26111 ㈲中村自動車 基準 〇 〇 〇 〇 1 3

22 千　葉 26112 細田自動車㈲ 基準

23 千　葉 26113 ㈲野毛自動車 基準 〇 〇 〇 〇 〇 3 33 44

24 千　葉 26114 ㈲メカニック銚洋 基準 ◎ 〇 〇 8 4

25 千　葉 26115 ㈲オートウィル 基準

26 千　葉 26116 ㈲嶺成自動車工業 基準 ◎ 〇 1

27 千　葉 26117 ㈲センチュリー・オート 基準 〇

28 千　葉 26118 ㈲宮田モータース 基準 〇 〇 〇

29 千　葉 26119 ㈱サンアイク　スマイル店 基準 〇 〇 〇 8

30 千　葉 26121 ㈲伊藤自動車 基準 〇 〇

31 千　葉 26123 ㈲浅野 基準 ◎ 〇 〇 〇 2 30

32 千　葉 26124 ㈱ビッグワンオート 基準 〇 〇 〇 〇 〇 6 1

33 千　葉 26125 ㈱センチュリーオート 基準

34 千　葉 26127 ㈲石澤モータース 基準 ◎ 〇 〇 〇 〇 2 19 12

35 千　葉 26128 ㈱カーアシスト千葉 基準 ◎ 〇 〇 〇 〇 4

36 千　葉 26129 ㈲藤崎自動車 基準 〇 〇 〇 〇 3 3 1

37 千　葉 26130 ㈲宮城自動車 基準 〇

38 千　葉 26131 ㈲宇之沢自動車販売 基準 〇 2

39 千　葉 26132 ㈲アンビル自動車工業所 基準 〇

40 千　葉 26133 スバル千葉東㈱ 基準 〇 〇

41 千　葉 26134 和幸工業㈱ 基準 ◎ 〇 3

42 千　葉 26135 ㈱アオキオートサービス 基準 〇

43 千　葉 26136 ㈲芝野オートサービス 基準 〇

44 千　葉 26137 (資)梅林モータース 基準 〇 〇 4

45 千　葉 26138 ㈱田嶋自動車工業 基準 〇 〇 1

46 千　葉 26139 ㈱日本自動車 基準 〇 〇

47 千　葉 26140 ㈲内海自動車 基準 〇

48 千　葉 26141 ㈱金澤石油 基準

49 千　葉 26146 ㈲岩澤自動車 基準

50 千　葉 26148 ㈲小高モータース 基準

51 千　葉 26151 松井燃料㈱ 基準 〇 〇 4 1

52 千　葉 26152 ㈱トップランク 基準 〇

53 千　葉 26153 ㈲一木自動車 基準 〇

54 千　葉 26154 ㈱ＣＡＲ ＩＮＣ 基準

55 千　葉 26155 ㈲吉川自動車工業

56 千　葉 26156 ㈱本宮自動車 〇 〇 4

57 千　葉 26157 ㈲星井自動車 〇 〇 5

58 千　葉 26158 ヴァリュー・トレーディング㈱

59 千　葉 26159 ㈱太陽自動車工業 〇

60 千　葉 26160 ㈲小高屋商会

61 千　葉 26161 ㈲平野自動車

62 千　葉 26162 ㈲ダイハツ勝浦センター 〇 〇 6

63 千　葉 26163 ㈲西谷自動車整備工場

64 千　葉 26164 佐藤自動車整備工場

65 千　葉 26165 ㈱光自動車

加盟・稼働 同友企業数→  48 24 14 12 20 13 5 8 3 17 8 11

内数DMC会員・楽ノリ独立型会員◎印→  12 1 実績合計→  19 18 5 63 90 374

2023年度3月実績 9 24 2 72 100 442

2023年度3月比較 10 -6 3 -9 -10 -68
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スズキ

自販様

スズキ

自販様

あいおい

ニッセイ

同和損保様

東海様 CAP様 ﾛｰﾄﾋﾟｱ様 USC様

２０２５年度サマーキャンペーン決起大会提携様席次（５月２６日(月)京成ホテルミラマーレ　ローズルーム）

ス

テ

ー

ジ

役

員

席

発表者

のお席

同友席

ヨコハマタイヤ様

ブリヂストン様

GSユアサ様・パイオニア販売様

ジャックス様パナソニック様

オリコ様

出

入

口

受

付

音

響

司

会
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